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intervista di
Gaetano Manti

I.'iw: l::.hlllhurt Dallrﬂt'fli ha l:[
eompagnat ranta la sita agli
stabilimenti ed ha tracelate wn in-
tereszante gquadro delle possibilita
di ereare una grande Industria foto-
grafica in [Italia.
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UNA INDUSTRIA |
B  MONDIALE ? |

Quando si parla della pro-
duzione di apparecchi fotogra-
fici @ impossibile non pensare
gi due paesi che pih di ogni
altro hanno contribuito allo
sviluppo della tecnica in que-
sto settore: Germania e Giap-
pone. Le discussioni sulle ca-
ratteristiche e sulla qualita
delle due diverse produzioni
hanno provocato, e provocano
ancora oggi non poche discus-
sioni fra gli appassionati di
fotografia. A prescindere perd
da ogni considerazione di que-
sto genere & indubbio che le
industrie dei due paesi han-
no influenzate in maniera de-
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terminante il mercato mondia-
le. Nonostante questo perd le
enormi dimensioni e la conti-
nua espansione del mercato
fotografico lasciano liberi nu-
merosi ed Importanti spazi In
cul chiunque sappia ben or-
ganizzarsi pud entrare con suc-
cesso. Non solo, ma la situa-
zione di estrema concorrenza
che si & venuta a creara e
tale da favorire enormemente
quei paesi in grado di fornire
prodotti di buona qualith a
prezzi raglonevoli. L'esempio
della Russia vale un po" per
tutti.

In una situazione cosi favo-

revole alle industrie del setto-
re fotografico I'ltalia quale po-
sto occupa e quale potrebbe
occupare? In altre parole nel-
la fase di sviluppo industria-
le che il nostro paese sta at
traversando, vi & posto per
una seria attivita nel campo
fotografico, E se vi & qual
sono le possibilita di Inserirsi
con successo nel mercato
mondiale?

MNiente meglio di una visita
agli stabilimenti di una indu-
stria che & gia riuscita a tro-
vare il suo imporrante posto
in questo mercato, ci poteva
aiutare nel rispondere a que-
ste domande.

Come tutte le industrie di
successo anche la Durst nac-
que in segquito ad una preci-
sa esigenza di mercato. Intor-
no al 1930 il turismo in Alto
Adige ebbe un notevole svi-
luppo provocando un incre-
mento di molte attivith colla-
terali non ultima delle quali
il commercio di cartoline il-
lustrate. 1 fratelli Julius e
Gilbert Durst intravidero allo-
ra la possibilith di mettere a
frutto la loro grande passione
per gli apparecchi fotografici.
Capirono ciog& che una stam-
patrice automatica, capace di
produrre la cartolina in gran-
de sarie, avrebbe sicuramente
riscosso un buon successo.

« Iniziammo la costruzione
di stampatrici automatiche che
nei nostri progetti dovevano
possedere due fondamentali
caratteristiche: funzionalith e
robustezza. La cosa ci riusci
g per molti anni le nostre
stampatrici produssero  mi-
gliaia di cartoline =,

E' l'ingeanere Gilbert Durst
che, accompagnandoci nella vi-

sita ai nuovi stabilimenti, ri-
corda il periodo in cul i pri-
mi apparecchi Durst venivano
costruiti nel locali di una
vecchia birreria. Guardandoci
un po” attorno non possiamo
fare a meno di meravigliarci:
la piccola fabbrica artigianale
di una volta & divenuta una
magnifica industria organizzata
secondo | criteri pio moderni.

La domanda a questo punto
viene spontanea. = Certo il
passo dalla produzione di un
numero limitato di stampatrici
automatiche a quella di circa
settantamila Ingranditori ['an-
no non & breve. Quali ritiene
siano stati gli elementi deter-
minanti di um cosi rilevante
successo? .

= Alla base di tutto vi & for-
se la grande passione che an-
che nei momenti pid difficili ci
ha permesso di continuare
sulla strada che ritenevamo
pii adatta. Molto probabilmen-
te perd la sola passione non
sarebbe stata sufficiente. Una
industria del settore fotogra-
fico non ha alcuna possibilita
di successo se la sua atti-
vita non & continuamente or-
ganizzata in vista degli svilup-
i futuri. Sin dai primi tempi
il reparto di progettazione e
ricerca occupd una parte mol-
to rilevante nel nostro lavoro.

Accadde cosiche ad un certo
punto i brevetti ed | progetti
erano tali e tanti che non sa-
rebbe stato possibile mandar-
li avanti senza l'intervento di
un finanziatore. Ci rivolgemmo
allora a Luis e Heinz Ober-
rauch esponendo loro | nostri
piani e chledendone |'appog-
gio. | fratelli Oberrauch =l con-
vinsero delle grandi possibi-
lith che il settore poteva of-
frire @ ci assicurarono il loro
appoggio =.

« In altre parole, lei ritiene
determinante |'intervento di un
finanziatore che assecondi le
capacita dei progettisti? ».

= 5e ['attivita dei progettisti
& rivolta alla produzione di
apparecchi che debbono affer-
marsi sul mercato mondiale
vincendo la concorrenza di nu-
merose altre nazioni & indi-
spensabile mettere In  pro-
gramma la creazione di un'in-
dustria di noteveli dimensio-
ni. Questo Implica necessa-
riamente che agli sforzi dei
tecnici siano wniti queli di un
finanziatore il quale abbia pie-
na fiducia sulle possibilitd di
realizzare un piano a lunga sca-
denza =,

« Lei parla di programmi a
lunga scadenza, dobbiamo
quindi pensare che questo
nuovo stabilimento della Durst
rappresenti il punto di parten-
za per ulteriorl sviluppi =.

= In effetti questo che stia-
mo visitando & soltanto il

primo nucleo di un complesso
molto pii wvasto che & gid
stato completamente progetta-
to e che verra ultimato nei
prossimi anni =,

Cerchiamo di immaginarci
I"aspetto della fabbrica quando
I"attuale piano di sviluppo sara
ultimato e francamente la co-
sa ci impressiona. Basta pen-
sare che questo primo nucleo
ha una superficie di 15.000 m’
e che l'intera zona industriale
compresa nel progetto ha una
gstensione di oltre 50000 m®.

Ma pitd che le dimensioni
impressionano gli accorgimenti
con i quali il complesso & sta-
to realizzato. Le ampie finestre
del reparto montaggio, ad
esempio, sono dotate di fran-
gisole che si orientano auto-
maticamente per mezzo di spe-
clali fotocellule a seconda del-
la posizione del sole.

= Ingegnere dei ha parlato
di programmi a lunga scadenza
e della importanza di un effi-
ciente reparto progettazione
per attuarli. In pratica come ha
contribuito questo reparto al
successo dei prodotti Durst? »

« || merito principale del no-
stro reparto di ricerca e pro-
gettazione & stato quello di
aver saputo introdurre dei
principi costruttivi completa-
mente nuovi nel campo degli
ingranditori. Ad esempio noi
slamo stati | primi ad uwtiliz-
zare la pressofusione di le-
ghe leggere nella costruzione
di ingranditori. La produzione
di questo materiale viena cura-
ta dalla Alupress, una socie-
ta affiliata alla Durst, i cui
impianti, insieme al reparto
progettazioni, occupano oOggi
tutta la fabbrica in cui una

volta venivano costruiti gli in-
granditori Durst.

In questo modo la nostra
produzione ha potuto tenere
il passo con | progressi che
continuamente si andavano at-
tuando nel settore degli ap-
parecchi da ripresa. Quello che
0ggi maggiormente si richiede
ad una macchina fotografica &
la wersatilith. E cosi anche
ognuno dei nostri ingranditori
ha Intorno a sé& una serie di
accessori che ne permettono
le applicazioni pid svariate.

Un altro grande merito dei no-
stri tecnici sta nell’aver saputo
progettare degli apparecchi che,
pur rimanendo su di uno stan-

| bavori di tormitura richiedono mol-
ta precisione e |'implege dl operad
altamente specializmti.

Una vikione di insieme del repar-
to in cul vengono rifiniti § pexx
réalizzati in  pressofusions.,

5

Un oporale specializesto controlla la
perfetta  planeith  delle mascherine
portapellicala. Dalla precisione con
cui  viena questo  control-
lo dipende molta dell'efficienza del-
"ingranditare,
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dard qualitativo molto elevato,
permattono a chiunque di rom-
pere il ghiaccio con i problemi
dell’ingrandimento. Mi riferisco
in particolare ai modelli J 35
ed M 300 che hanno incontra-
to sul mercato un Successo
superiore alle pid ottimistiche
aspettative =,

= Questo per il passato. Co-
ga stanno invece preparando
i ricercatori per il prossimo
futuro? =.

« | grandi progressi della
tecnica fotografica sono oggi
strettamente legati alle pos-
sibilith di applicazione che
I'elettronica pud trovare In
questo settore. Ed & proprio
in questa direzione che sono
orientate le nostre ricerche.
Non & da escludere che fra
non moito si avranno grosse

novith =.
« Quali sono i mercati che
maggiormente assorbono la

produzione Durst? =

= Ogni paese in cui vengono
esportati | nostri prodotti ha
un solo rappresentante Durst.
| nostri rappresentanti in tutto
il mondo sono 150. Gli Stati
Uniti sono il nostro migliore
cliente ed assorbono Il 25%
della produzione. Subito dopo
viene ['ltalia con circa il 15%
seguita dalla Francia, dalla
Germania e dall'Inghilterra. Un
fatto di cui siamo particolar-
mente orgogliosi & che il Giap-

pone occupa il sesto posto
in graduatoria. Questo serve
a dimostrarci ancora di pil
che i nostri sforzi per produr-
ra apparecchiature di qualita
a prezzi concorrenziali sono
andati a buon fine ».

« Ingegnere, la Durst & or-
mai un’industria affermata che
ha trovato un suo valido po-
sto nel mercato mondiale. Le
componentl pid important] di
questo successo vanno ricer-
cate, come lei ha accennato,
nella passione e nella com-
petenza dei tecnici ma soprat-
tutto nella capacitd di proiet-
tare la propria attivith nel fu-
turo, sapendo magari rinun-
ziare al facile guadagno di og-
gi a vantaggio di una pid so-
lida posizione futura.

Alla luce della sua esperien-
za, lei crede possibile 1l sor-
gerg in Italia di nuove indu-
strie, magari nel settore delle
macchine fotografiche o delle
cineprese, che abbiano la pos-
sibilith di inserirsi con suc-
cesso nel mercato mondiale? »

= La possibilith che in Ita-
lia nasca una industria per la
produzione di apparecchi da ri-
presa esiste ed & molto meno
ipotetica di quello che =i po-
trebbe pensare. E' indispensa-
bile perd poter unire ali sforzi
di tecnici e di finanziatori che
credano fermamente nella pro-
pria attivith e che siano di-
sposti ad Implantare un pro-
gramma a lunga scadenza, Noi
della Durst siamo statl for-
tunatl ed abbiamo potuto rea-
lizzare una condizione del ge-
nera. C'é invace chi non & riu-
scito ad affiancare all'entusia-
emo ed alla competenza dei
tecnici quella del finanziatorl.

In questo modo pur avendo a
disposizione un prodotto otti-
mo & inevitabile che prima o
poi intervengano dei fattori a
determinare ['Insuccesso del-
l'iniziativa =.

= Ci sembra che lel voglia
riferirsi alla non felice espe-
rienza della Rectaflex. Crede
che se sl fossero realizzate le
condizlonl di cui ci ha parla-
to questo apparecchio avreb-
be potuto imporsi sul merca-
to mondiale? ».

La visita agli stabilimenti &
perd glunta al suo punto pid
interessante e l'ingegnere Gil-
bert Durst & ormal troppo pre-
so dalla descrizione delle no-
vith che la sua fabbrica ci
riserva per il prossimo futuro.

Cambia cosi 1'argomento del
nostro colloguio e sl incomin-
cla a parlare delle novita
Durst.

La pil interessante & forse
costituita dalla nuova testa
CLS 200 per l'ingrandimento a
colori in sintesi sottrativa. Di
dimensioni eccezionalmente

contenute questa testa pud es-
sere con facilith applicata su-
gli ingranditori Durst A 600 e
DA 900 oltre a quelli stretta-
mente professionali come |l
Laborator 1000 il Laborator 54
ed il Laborator 138 S. A se-
conda dei vari gusti ed esi-
genze & possibile scegliere
fra wvari sistemi di illumina-
zione: sia a luce diffusa che a
luce guidata per mezzo di con-
densatori. Il prezzo di listino
di questa testa filtrante & di
L. 160.000 ed appare abbastan-
za contenuto se rapportato al-
le prestazioni dell’apparecchio.

La ditta Erca, Via Mauro Mac-
chi 29 - 20124 Milano, ha a
disposizione, per chiunque ne
faccia richiesta, un depliant il-
lustrato che descrive nel det-
taglio le qualith e le caratte-
ristiche di questo apparecchio.

Un'altra novitd interessan-
te & costituita da un ingrandi-
tore molto simile allo J 35
ma progettato per Ingrandire
negative di formato fino al 6x86.

E' dotato dl una torretta su
cui sono montati due obietti-
vi; uno per il 24x36 e l'altro
per il 6xB. Basta un leggero
movimento per spostare la
torretta ed inserire |'obiet-
tivo pil adatto. La messa a
fuoco & « semiautomatica =.

Cosa significa semiautomatica?

In pratica quando si solleva o
si abbassa la testa l'immagine
rimane continuamente nitida.

Una volta raggiunto il rapporto
di Ingrandimento voluto basta
una piccola regolazione per
ottenere la messa a fuoco per-
fatta. Questo sistema & molto
comodo perché se da una par-
te permette di cambiare rap-
porto di  ingrandimento con
una certa wvelocitd, dall’altra
non comporta particolari dif-
ficolta di costruzione per cui
queasto = semiautomatiamo =
non dovrebbe inciderea molto
sul costo complessivo dell’ap-
parecchio. La progettazione e
la costruzione di guesto nuo-
vo ingranditore deve aver crea-
to non poche difficolta ai tec-
nici della Durst. Sin dall'inizio
dell’anno scolastico infatti la
ditta Erca aveva destinato al
Fondo per la Fotografia nella
scuola ben B0 ingranditori di
questo tipo. Una serie di ritar-
di nellinizio della produzione
in serie ha invece impedito
che la consegna venisse effet-
tuata entro la fine dell'anno
scolastico. Questo episodio ci
fa meglio comprendere le dif-
ficolth che una industria di
successo come la Durst pud
incontrare nellinserire nella
propria catena di produzione
un nuovo apparecchio, ed &
guindi ulteriore riprova del-
I'impressionante ritmo produt-
tivo di questa fabbrica che a
volte non riesce ad acconten-
tare tutte le richieste.




